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总结​



本次为奥克兰 AI Club 首次公开大型线下活动，围绕社群定位、AI 落地案例、企业端应用价值展开分

享，内容如下：​

• 奥克兰 AI Club 核心定位与运营体系​

◦ 社群核心宗旨​

▪ 定位说明：社群 slogan 为 We are AI land，不做高深学术内容分享，核心目标是推动 AI 在
新西兰本地产业端落地产生实际商业价值。​



▪ 运营原则：明确三大核心运营原则，分别为保持社群活跃度、聚焦可落地的实操经验、实现
所有参与方的多方共赢。​

◦ 三层运营架构​

▪ 公益层：定位为纯公益赋能平台，集结本地 AI 开发者、爱好者、企业家，定期分享可落地
的 AI 技术与真实产业案例，不做过度商业化包装。​

▪ 服务层：搭建开发者与企业主的对接通道，既为企业解决个性化 AI 落地需求，也为学生、
开发者提供真实产业实践场景，参与者劳动可转化为合理收益。​

▪ 创新实验室层：针对具备高商业价值的落地项目开展孵化，所有参与贡献的开发者、企业主
均可共享项目商业化收益，同时对接投资资源支撑长期发展。​

​

奥克兰AI Club三层运营架构对比

​

• AI 落地实践典型案例分享​

◦ 通用型 AI 工具落地案例​

• 定制化信息过滤工具：可按用户设定的信息
源、权重规则，每 15 分钟至每小时定时抓取

公开信息生成专属简报，时效性远高于传统媒

体采编流程，适配金融等强时效行业需求。​

• 建筑法规问答工具：对接新西兰国会 T0 级 
API 与 MBIE 公开判例库，所有回答均附官方

来源引用，可避免大模型幻觉，准确率较通用

搜索、ChatGPT 提升超 70%。​

典型AI落地工具价值对比

▪ 本地部署大模型方案：可将大模型运行在本地服务器或终端设备，全程无需联网，搭配 1 万
纽币级别的英伟达硬件，处理效果较手机端提升百倍，满足高合规行业需求。​

▪ 文档交叉核验工具：可批量比对 20 份以上文档的关键信息，自动识别内容矛盾点，替代传
统人工逐份校验的重复工作，单批次核验效率较人工提升超 90%，单份文档处理时间从 2 

小时压缩至 3 分钟以内。​

▪ 会议智能助手：可实时识别会议议程完成情况，自动标记遗漏议题，会后一键拆分派发跟进
任务，大幅降低管理者的事务性工作负担，无需人工手动记录待办事项。​



▪ 竞品调研自动化工具：可自动抓取电商平台的竞品销量、定价、用户评价数据，1 天内即可
生成标准化行业调研报告，成本仅为传统咨询机构报价的 1% 不到。​

▪ 公开数据可视化工具：对接新西兰统计局公开 API，可生成各区域、各 suburb 人口、产业
数据的动态可视化看板，帮助使用者规避信息差，避免被营销内容误导。​

▪ 社群活跃度分析工具：可自动识别社群内的发言数据，区分发言量与内容价值密度，精准匹
配用户的能力与需求，为社群运营、人才对接提供可落地的数据支撑。​

◦ 建筑服务企业落地实践​

• 企业原有痛点：Stonewood Home 为拥有 20 余家
分公司的建筑服务企业，属于劳动密集型业态，财

务团队长期被海量发票、报价的交叉对账工作占用

全部精力，人工核对出错率高。​

• 前期试错经历：企业前期曾采购通用 AI 课程、普华
永道的专项培训服务，相关内容仅覆盖邮件撰写、

营销素材制作等表层场景，无法适配企业个性化工

作流程。​

Stonewood Home企业AI改造前后对比

▪ 改造后实际成效：通过定制化 AI 对账系统，可自动识别报价、发票的全量字段，批量上传
后 2 小时内即可完成跨单据匹配对账，原 3 名财务的核心工作现仅需 1 人投入 50% 时间即

可完成，剩余精力可转向高价值的财务分析工作。​

▪ 核心认知转变：企业方明确 AI 落地并非采购标准化成品软件，而是技术团队适配企业自身
的工作习惯与流程，无需员工额外学习复杂操作，落地门槛远低于传统企业管理系统。​

• 社群价值分配与运营规划​

◦ 不同参与方价值分配机制​

▪ 开发者群体：多来自传统软件行业、数据科学领域，可通过贡献开发能力参与企业 AI 解决
方案落地、项目孵化，最终成长为合伙人，实现自身技术能力的直接商业价值转化。​

▪ 企业主群体：可通过社群快速对接资深开发者，获取高性价比的 AI 落地方案，大幅降低 AI 
试错成本，避免自行摸索产生的每月数千纽币的 token 消耗与时间损耗。​

▪ 投资方群体：可对接社群内所有经过真实企业场景验证的 AI 落地项目，无需承担通用 AI 解
决方案的落地不确定性风险，投资决策的依据更充分、更可靠。​

▪ 赞助商群体：可获得社群后续各类商业活动的相关权益与服务折扣，匹配自身品牌在本地 
AI 产业端的曝光需求，触达精准的产业端用户群体。​

◦ 短期运营安排​

▪ 活动定位：本次活动为奥克兰 AI Club 首次公开大型活动，已自主搭建 AI 原生直播平台完成
全程直播，正式宣告社群面向全行业公众提供标准化对接服务。​



▪ 核心动作：短期内将重点推进开发者会员吸纳、AI 走进企业两类活动，搭建开发者与企业主
的常态化、高频次对接渠道，快速响应企业的个性化落地需求。​

▪ 内容升级：后续的分享活动将从当前的通用主题，转向建筑、法律、保险等垂直场景的定制
主题研讨会，进一步提升分享内容的针对性与落地性。​

▪ 资源对接：将联动媒体、合作企业家、新西兰政府相关扶持资源，为社群参与者争取算力、
官方 API 调用权限等支撑，保障社群长期稳定运营。​

◦ 社群招募安排​

▪ 招募范围：当前面向全量人群招募 AI 开发者、企业合作方、投资方、赞助商，同时招募具
备奉献精神的社群运营志愿者，共同参与社群建设。​

▪ 对接通道：所有意向参与者可通过活动现场二维码加入社群，或直接对接社群核心团队，沟
通个性化的落地需求与合作意向。​

智能纪要反馈收集 [该内容不支持导出查看]

相关链接​

• 文字记录​

◦ 奥克兰AI俱乐部成立及落地应用分享会 2026年7月17日​

https://ph8ne59m81.feishu.cn/docx/XMivdX4n7otKzexenuccOC1InIf

